INTRODUCCION

CAPITULO

QUE ES UNA FRANQUICIA
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Origen de sistema de franquicias en el mundo.
Evolucion Del Franchising

Evolucién delsistema.

Concepto de Franquicias.

Vocabulario: .
» De parte del Franquiciado

» De parte del Franquiciante
7 cosas que las franquicias NO son

CAPITULO

COMO CONVERTIRSE EN FRANQUICIANTE
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¢ Por qué utilizar el sistema?

;Cuales son los requisitos para “franquiciar” su negocio?
;Cuales son los pasos para convertirse en franquiciante?
¢ Cuales son las ventajas?

¢Cuales son los inconvenientes?

(Qué tipo de asistencia debe prestar el Franquiciante al

Franquiciado? ,
CAPITULO

COMO ADQUIRIR UNA FRANQUICIA
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Introduccion
» a) ;Cémo conocer el sistema de franquicias?
» b) Auto-evaluacion
» c) Busqueda del sector de actividad
» d) Elementos a solicitar al franquiciante
» e) Analisis y constatacion de la informacion
» f) Comprobacidn de los datos obtenidos
» g) La eleccién
Quien me puede ayudar
Procedimientos utilizados por los franquiciantes para seleccionar
franquiciados.
Sitiosde Interés
Fuentes deinformacion

INTRODUCCION

El Estudio Canudas en conmemoracién de su vigésimo
aniversario, editd esta cartilla con el objetivo de contribuir a
la divulgacion del sistema de franquicias en Argentina,
entendiendo que serd atil para clarificar el verdadero
significado del franchising. A su vez, comprendiendo su
metodolog’a y funcionamiento, servird como una buena
herramienta para adoptarlo en forma exitosa como ha
ocurrido en otros lugares de mundo.

El contenido de la cartilla esta dirigido para tres grupos de
interesados en el sistema de franquicias:

Porun lado, el empresario que quiere crecery tiene dudas del
tipo:  Como transformar mi empresa en una franquicia? ; Qué
debo hacer? . Para el futuro franquiciante hemos dedicado
todo un captulo.

Por otro lado, el pequeno y mediano inversor, con cuyos
ahorros quiera montar su propio negocio y ve en las
franquicias una oportunidad. Por eso esta publicacion
resuelve las dudas de: ;Qué Franquicia abrir? ; Cémo analizar
las distintas opciones? Enun cap’tulo podrainstruirse acerca
de como adquirir una franquicia.

Y por ultimo el publico en general, entre ellos estudiantes,
profesionales, periodistas, camaras empresarias e
instituciones educativas de todo tipo, bibliotecas, etc. que
obtendran la informacion basica y necesaria para conocer el
sistema.

Nuestro agradecimiento a todos aquellos que hicieron posible
este logro, as” como a las personas que durante 20 afios

hicieron nuestro querido Estudio Canudas.
Mayo del 2007

Cdor. Carlos Canudas:
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